
Перед главным бухгалтером Ивановым П.Д. компании «Продуктовая компания», производящей и реализующей продукты питания в Уральском регионе, стоит задача приобретения нового программного продукта по учету затрат компании. рассматриваются 4 конкурирующих между собой производителя, реализующих ПО.

«MegaSoft» ведет достаточно агрессивную политику завоевания рынка и рассматривает «Продуктовую компанию» в качестве весьма привлекательного потенциального клиента, которого необходимо завоевать. Раз в полгода «MegaSoft» устраивает трехдневную конференцию для имеющихся и потенциальных клиентов, причем часть времени уделяется просто отдыху.   «MegaSoft» предлагает Иванову П.Д. полностью оплаченный визит на предстоящую конференцию, которая состоится в Сочи. Иванов принимает это предложение, полагая, что будет весьма полезно пообщаться с другими клиентами «MegaSoft» и побольше узнать об этой компании и ее программных продуктах. Помимо этого, в Сочи живут его хорошие знакомые, поэтому он с нетерпением ждет предстоящей поездки.
Незадолго до поездки Иванова вызывают к генеральному директору «Продуктовой компании», и он показывает анонимное письмо, посланное ему. В письме говорится, что  «MegaSoft» ведет нечестную игру на рынке и, в частности, упоминается предстоящий полностью оплаченный визит Иванова в Сочи. Иванов глубоко потрясен и сообщает, что решение по выбору поставщика ПО им еще не принято и что он в состоянии сделать верный и правильный выбор. 

Считаете ли Вы, что Иванов нарушил правила профессиональной этики при принятии им приглашения компании «MegaSoft»?

Следует ли компании разрешить своим служащим присутствовать на подобных конференциях, в то время как идут переговоры с различными поставщиками и принимается решение о покупке? Почему? Если вы считаете, что да, то на каких условиях это может быть осуществлено?

Необходимо ли компании составить внутренние правила по соблюдению профессиональной этики?
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